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	基本信息
	 更新时间：2024-04-15 11:54 

	

	姓    名
	杨湮东
	年    龄
	38
	

	电    话
	下载后可见
	毕业院校
	江西科技学院
	

	邮    箱
	下载后可见
	学    历
	大专
	

	住    址
	江西省赣州市
	期望月薪
	10000-20000
	

	求职意向
	销售总监,市场总监,分公司总经理
	

	期望地区
	江西省|广东省
	

	
	
	

	
	教育经历
	

	

	就读学校：江西科技学院 就读时间：2003-09-2006-09就读专业：市场营销专业描述：市场营销

	

	
	工作经历
	

	工作单位：广东新希望公司 工作时间：2019-05-01-至今在职职位：总监工作地点：粤东-梅州工作职责：1.量和利两个维度设计预算管理 
2.组织架构搭建、营销人员招聘 
3.队伍培训，队伍氛围建设。 
4.市场拓展，目标为导向，队伍KPI考核。 
5.内部协调与调度，保障品质和供应。 工作单位：美国嘉吉（中国事业部-华南大区） 工作时间：2016-2018.5在职职位：部门经理工作地点：华南(湖南、湖北)工作职责：1 大区市场战略规划：发展方向 市场目标 产品定位分析和定型。 
2 运营布局的搭建；产品布局、市场布局、销售布局、营销组织结构布局 资源分配。 
3营销策略制定:基于对市场和客户的深度研究，确定产品策略、渠道策略 、直销策略以及大客户的终端解决方案。  
4 团队的搭建和培养：选人 用人 培养人，并对选人用人提出标准和要求。  
5 业务推进：重点客户的开发与维护，协助团队完成业绩目标，协调公司组织部门对销售的支持。销售团队执行的督导，节奏的把控。 
  直属上级：大区总经理 
  下属团队：20人以上 工作单位：广东海大集团有限公司 工作时间：2010/8-2016/2在职职位：市场经理/总监工作地点：广惠-粤东-粤西工作职责：1、根据公司的发展战略规划参与并制定销售战略，包括（产品定位、销售目标、销售模式、市场策略、费用预算）灌宣与实施。以身作则，事为人先，管理团队。 
2、市场层面: 包括市场调研、市场的布局、区域划分、目标量化分解、责任到人。根据不同的市场采取对应的策略，采取多样开发套路及市场打法。(市场策略、会议营销、传统营销灵活运用。）协调团队市场拓展，跟进执行，如遇市场推进过程中与计划发生偏差及时校正纠偏。
3、有前瞻性，对市场（大区、片区）变化、机会点有敏锐的嗅觉，及时开发目标网络客户等，与重要客户建立良好的关系，并进行有效管理，使其对公司保持高度的认同感，建立长久的合作关系成为公司战略合作商。（对市场管理能总体把控：包括产品、价格、促销、渠道等）
4、团队建设：人员的招募、岗位标准设定、团队培养培训、队伍考核。做好传、帮、带的工作，发掘人才，培养人才。不同能力的人用其所长，放在合适的位置上，协调团队完成工作目标。充分发挥指导监督作用，工作中善用授权、激励、沟通、协调。
5、组织与计划：定人、定区域、定物，层级制管理。整合内外部资源，在目标的推进过程中组织调度，确保执行的高效。
6、制度机制建设与完善。建立工作制度和工作流程，设置奖惩。紧抓规章制度，严格要求严格执行，在原则面前没有妥协，在纪律面前没有特殊，人人平等。在管理过程中发现问题不断完善制度体系....... 
7、总结、自省、修正、改进。 
  (团队12人:含销售专员、主任、区域经理) 年销量:10万吨

	

	
	自我评价
	

	市场研究、战略规划、团队建设、组织计划、会议营销、客户开发。

	
	
	

	
	其他特长
	

	1、市场渠道的开发建设并维护 
2、组织与管理 
3、坚持 
特长：书法 游泳 等 
2012/07 -- 2012/11
网络开发（渠道）
责任描述：
公司原区域市场占比15% 开发3个以上中大型渠道以达到本年度完成30%以上市场占有率提供支持。
项目简介：
区域市场开发渠道奖公司第二名。（有相关荣誉证书）通知面试可一并带过来。
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